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Altınok Toptan Trendyol Dropshipping Nedir? 

 
Altınok Toptan Trendyol Dropshipping, Trendyol mağazasına sahip 

girişimcilere bayilik ücreti ödemeden, stoksuz satış yapma imkanı 

sunan yenilikçi bir iş modelidir. Amacımız, kendi depomuzdan 

ürün satışını gerçekleştirirken, e-ticaret sürecinizde tüm 

operasyonel yükü sizden alarak size kazanç odaklı bir çözüm 

sunmaktır. 

 

Nasıl Çalışır? 

 
Hesap Entegrasyonu: 

Trendyol mağaza sahibi, satıcı panelinde ek kullanıcı oluşturur. Bu 

adım, sistemimize entegrasyonunuz için ilk ve temel adımdır. 

 
Belge ve Onay Süreci: 

Mağazanız için satacağımız markanın belge onay süreci başlatılır. 

Trendyol, 0-36 saat içerisinde onay vererek ürünlerin satışa 

açılmasını sağlar. 

Operasyonel Yönetim: 

Onay sürecinin tamamlanmasının ardından; ürün yönetimi, sipariş 
takibi, müşteri soruları, kargolama ve satış sonrası hizmetler 

tamamen tarafımızca yürütülür. Böylece siz, sadece satışa 

odaklanırsınız. 
 

Altınok Toptan Trendyol Dropshipping ile ek bayilik ücreti 

ödemeden, stoksuz satış yaparak işinizi büyütürken, tüm lojistik ve 

operasyonel süreçlerin profesyonel ekibimiz tarafından yönetildiği 

güvence altına alınır. Kurumsal yapımız ve sistematik süreçlerimiz 

sayesinde e-ticarette yeni bir başarı hikayesi yazmaya hazır olun! 



Kazanç Modeli ve Komisyon Oranları 

 
Altınok Toptan Trendyol Dropshipping sistemimizde, bayiler 

ürünün maliyet bilgisine ihtiyaç duymadan, satış sonrası elde 

edilen gelirin belirli bir yüzdesini kazanmaktadır. İşleyiş şu şekilde 

özetlenir: 

 
Satış İşlemi: 

Ürün satışı gerçekleştirildiğinde, toplam satış tutarı (brüt ciro) 

belirlenir. 

 

Kesintiler: 

Brüt ciro üzerinden, öncelikle Trendyol’un uyguladığı komisyon 

kesintisi ve kargo ücretleri otomatik olarak düşülür. 

 
Kazanç Payı: 

Kesintiler sonrası kalan net ciro üzerinden, bayilerimiz sabit %20 

kazanç elde eder. 

 
Günlük Ciro Garantisi: 

Ayrıca, her satış için günlük minimum 25.000 TL ciro garantisi 

sunuyoruz. Bu garanti, bayilerimizin düşük ciro riskini en aza indirir 

ve daha öngörülebilir bir gelir modeli ile çalışmalarını sağlar. 

Bu yapı sayesinde, ek bayilik ücreti ödemeden, tüm operasyonel 

süreçler profesyonel ekibimiz tarafından yönetilirken, satış sonrası 

net gelir üzerinden doğrudan %20’lik sabit kar marjı elde edersiniz. 
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Kargolama Süreci 

 
Altınok Toptan olarak, siparişlerinizin aynı gün içerisinde iki ayrı 

seferle kargoya verilmesini sağlıyoruz. Bu sayede, müşterilerinize 

hızlı ve zamanında teslimat hizmeti sunuyoruz: 

Sabah Seferi: 

Akşamdan sabaha kadar gelen siparişler, ertesi sabah saat 
09:00’da kargoya teslim edilir. 

 

Akşam Seferi: 

Sabahtan akşama kadar alınan siparişler, aynı gün akşam saat 

17:30’da kargoya verilir. 

 
Bu iki seferlik sistem sayesinde, tüm siparişleriniz gün içerisinde 

gönderilmekte ve müşterilerinize kesintisiz hizmet sunulmaktadır. 

Kurumsal lojistik ekibimiz, kargolama sürecini titizlikle yöneterek, 

teslimat sürelerinin en üst düzeyde tutulmasını garanti eder. 
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Bayiler Arasında Rekabet Dengesi 

 
Altınok Toptan olarak, bayilerimizin sürdürülebilir ve karlı bir 

satış deneyimi yaşaması için stratejik bir ürün yönetim modeli 

uyguluyoruz. Bayilerimiz arasında gereksiz rekabetin önüne 

geçmek ve maksimum kazanç sağlamak amacıyla özel bir dağıtım 

politikası benimsiyoruz. 

Kişiye Özel Ürün Dağıtımı: 

Her bayimizin satışlarını desteklemek ve Trendyol’da daha verimli 

sonuçlar almasını sağlamak için, danışman ekibimiz her mağazaya 

aynı ürünleri eklemez. Böylece, aynı ürünler için birden fazla 
bayimizin BuyBox’ta doğrudan rekabete girmesi engellenir. 

 

Düzenli Ürün Rotasyonu: 

Ürün çeşitliliğini artırmak ve bayilerimize eşit fırsatlar sunmak 
adına, her hafta farklı ürünler satışa açılır. Bu sayede, bayilerimizin 
belirli ürünlerde yoğunlaşarak karlılığını koruması sağlanır. 

 
Rekabetsiz ve Dengeli Kazanç Modeli: 

Bu stratejik yönetim sayesinde, bayilerimiz kendi mağazalarında 
rahatça satış yaparken, fiyat savaşlarına girmek zorunda kalmaz. 

BuyBox avantajı korunur ve tüm bayilerimize adil bir satış ortamı 

sunulur. 

Bu sistem, hem bireysel bayilerimizin daha sağlıklı bir şekilde satış 

yapmasını hem de Trendyol’daki pazar payımızın dengeli bir 
şekilde yönetilmesini sağlar. 



Satışa Sunulan 
Markalarımız 
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